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TORELLO

Las exportaciones suponen
el 15% de las ventas

= El grupo de empresas de cavas Torelld
facturo por valor de 10 millones de euros
en el ultimo ejercicio, tras crecer un 2%
en el ultimo afio. Las exportaciones, que
suman el 15% de las cerca de 500.000
botellas de cava, vino, aceite y marc de
cava que elaboran, tiraron de las ventas
en el 2015. Han pasado de exportar de 21
a 25 paises después de crear un departa-
mento de exportacion. / Ramon Francas

ADISCAT

El comercio independiente
crece un 441%

= La Asociacion de Empresas de la Distribu-
ciény Logistica de Bebidasy Alimentacion
de Catalunya (Adiscat), que comercializa en
el canal horecay en el comercio indepen-
diente, sefial6 que han alcanzado un creci-
miento del 4,41% en el 2015, superando el
alzadel 3,3% del 2014, impulsado por el
crecimiento del turismo. Su presidente,
Jordi Pujol Medina, dijo que prevén crecer
entre el 3y el 5% en el 2016. / Redaccion

NORWEGIAN

Dos nuevas rutas a Europa
desde Barcelona

= Con el lanzamiento, ayer, de dos nuevas
destinos (Edimburgo y Manchester), ya son
19 las rutas de Norwegian en el aeropuerto
de El Prat, cuatro mas que en verano del
2015. El grupo también ha crecido en capa-
cidad en las rutas a Oslo, Estocolmo, Copen-
hague, Tenerife Nord y Gran Canaria. De
estamanerala capacidad de labase de Nor-
wegian en El Prat crecera un 42% durante la
proxima temporada de verano. /Redaccion

PIMEC

Apoyo a la “locomotora
energética de la Garrotxa”

= La patronal Pimec ha dado su apoyo a la
“locomotora energética de la Garrotxa”,
iniciativa en la que participan cuatro
empresas de la comarca (LCPaper, La
Fageda, Basols y Wattia) y que nace con el
objetivo de reducir las emisiones de di6-
xido de carbono hasta situarlas en niveles
préximos a cero. Las cuatro empresas se
comprometen a hacer publicos los avan-
ces en este objetivo. / Redaccion

Oxygene escoge
Barcelona para
crecer en Europa

La cadena libanesa invierte 7 millones
y abre dos tiendas en zonas céntricas

BLANCA GISPERT
Barcelona

La marca de ropa Oxygene
nacio en Beirut casi de la na-
da.Eraelafio 1982 ylafamilia
Eid, descendiente de exilia-
dos armenios, abrié una tien-
da de 20 metros cuadrados
en el centro de la capital liba-
nesa. El disefio y la produc-
cién eran propios y el estilo
seguia las ltimas tendencias
europeas. Con el tiempo, el
negocio crecio y Sergio Eid,
segunda generacion del ne-
gocio,seencargddelaexpan-
sion internacional con solo

20 anos. “El negocio siempre
ha crecido con tiendas pro-
pias. Hoy tenemos mas de 20
en los paises del Golfo y el
Oriente Medio y ahora que-
remos crecer en Europa por-
que es el mercado mas pare-
cido”. Oxygene ha escogido
Espafia y Suecia porque cree
que son los dos paises donde
los principales competidores
(Inditex, Mango, H&M) tie-
nen mas fuerza. “Asi, si tene-
mos éxito aqui, podemos te-
nerlo en todas partes”.

De momento, la compaiiia
hainaugurado dostiendasen
Estocolmo y dos mas en Bar-
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El propietario Sergio Eid en la tienda de la calle Pelai

celona, donde también ha
ubicado el centro de expan-
sion en Europa. “La capital
catalana cuenta con buenas
infraestructuras y afluencia
turistica, cosa que nos permi-
te dar a conocer lamarca”.
Para hacerlo posible, Oxy-
gene hainvertido 12 millones
de euros, 7 de ellos en Espa-
fia, donde prevé invertir 1 mi-
116n mas en los préximos dos
anos. “Queremos abrir hasta
6 tiendas en zonas prime de
Barcelonay Madrid”.

En el medio plazo, la com-
paiiia quiere llegar a otras ca-
pitales europeas como Paris,
BerlinoLondresyduplicarel
numero total de tiendas has-
tallegar alas 50. De momen-
to, el mercado europeo re-
presenta el 13% de la factura-
ciéndel grupo, cifraquenose
ha querido revelar. En total,
Oxygene da trabajo a 400
personas, 40 de las cuales en
Barcelona. La produccion de
sus productos es un 80% en
Chinayun 20% en Libano. e

Las ventas de Abacus alcanzan los 86 millones
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La cooperativa Abacus obtuvo unos in- ==
gresos de 86,35 millones de euros du-
rante el 2015, cifra que supone un incre-
mento del 5% sobre el afio anterior. La
venta de libros se ha incrementado, es-
pecialmente infantiles y juveniles, que
han aumentado un 13%. Paralelamente,
las compras a través del canal on line
han crecido un 67% (sélo los libros in-
fantiles y juveniles a través de internet
se han vendido un 89% mas). El 2015
Abacus abrid dos nuevos establecimien-
tos, uno en el centro comercial Baricen-
trode Barbera del Vallés y otro en Abre-
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ra. El director general de Abacus, Mi-
guel Angel Oliva, ha destacado que “las
buenas cifras son fruto de una politica
de proximidad con el cliente”.

La cooperativa celebrara en mayo la
asamblea general anual, donde se pre-
sentara el plan estratégico de Abacus
para los proximos tres afios (2016-
2018). Abacus fue fundada en 1968, tie-
ne 800.000 socios de consumoy 478 so-
cios de trabajo. Es lider en la distribu-
cién de libros, bienes educativos,
culturales y de ocio en Catalunya con 41
establecimientos en Catalunya, Valen-
cia, Castellon y Baleares. Es miembro
fundador de la asociacion Clade.e
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Duelo de titanes
en el puerto

La compra de Grup Maritim TCB por la ho-
landesa APM Terminals, filial de la danesa
Maersk, que acaba de completarse por mas de
900 millones de euros, confirma el interés de
los grandes operadores internacionales por el
puerto de Barcelona. La capital catalana se
posiciona en el mapa como uno de los centros
de gestidn de contenedores con mayor poten-
cial. Interesante porque este tipo de carga es
cada vez mas atractivo, tanto por razones lo-
gisticas como economicas. Las instalaciones
de esta empresa en el muelle sud se han am-
pliado y modernizado en los tiltimos afios con
una inversion de 60 millones y en esta nueva
etaparecibiran 180 millones mas.
Muy cerca de
TCB, en el muelle
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Hutchison Port

Oscar Muiioz

YHutChISOI‘I Holdings (HPH),
(BEST) destacan filial del consor-

cio del mismo
aBarcelona pais Hutchison
enelmapa Whampoa Limi-

ted, opera la pla-
taforma de conte-
nedores BEST (Barcelona Europe South Ter-
minal), que ya ha recibido 580 millones de
euros y tiene planes para seguir creciendo.
Con estas dos instalaciones, hoy el puerto tie-
ne capacidad paramover 2,5 millones de TEU
(unidad equivalente a un contenedor de 20
pies) anuales. En el 2015 se manipularon 2 mi-
llones, un 4% mas que el afio anterior. En TCB
yen BEST saben que, aunque hay espacio para
ambas, la competencia estd servidaya que de-
tras de ellos estan Maersk y Hutchison, dos ti-
tanes del transporte maritimo a escala mun-
dial. Hay partidoy serd bueno para Barcelona.
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